Общие положения дилерской политики компании «ГРАТИС»
 

Дилерская политика Компании направлена на:

- продвижение продаж продукции компании «ГРАТИС» в регионах России

- создание, поддержку и развитие отношений компании «ГРАТИС» с региональными Партнерами

 

 

Статус официального Дилера продукции торговой марки GRATIS может получить экономически самостоятельное юридическое лицо или индивидуальный предприниматель, желающий работать с нашей Компанией на основе специальных цен, при соблюдении ряда условий. Дилером Компании становится юридическое лицо или индивидуальный предприниматель, заключивший дилерский договор. Дилеру выдается Сертификат установленного образца. Дилеру предоставляется право использовать наименование «ГРАТИС» при осуществлении своей торговой, рекламной, выставочной деятельности и других мероприятий, направленных на привлечение покупателей.

 
Дилер имеет ряд привилегий перед обычным потребителем:

1. Дилер приобретает продукцию в соответствии с согласованным качеством, техническими требованиями и комплектностью по специальным ценам.

 

 

2. Дилер обеспечивается соответствующей рекламной, информационной поддержкой Производителя, которая включает:

- предоставление проспектов, каталогов, образцов продукции GRATIS и других рекламных материалов;

- предоставление технических консультаций;

- обучение специалистов Дилера;

- помощь в проведении выставок, семинаров и презентаций;

- предоставление графических материалов, необходимых для создания рекламных объявлений, и т.п., при условии согласования Дилером и «Гратис» их дизайна и содержания;

- размещение информации о Дилере компанией «ГРАТИС» в своей рекламной продукции, объявлениях в специализированных изданиях;

- сообщение компанией «ГРАТИС» целевым клиентам Дилера о работе Дилера в их регионе.

 

Дилер Компании должен отвечать ряду требований:

1. Дилер, согласно дилерскому договору, должен обеспечивать определенный уровень ежегодного оборота с Компанией.

2. Дилер должен продавать продукцию «ГРАТИС» по ценам не ниже цен, рекомендуемых  «ГРАТИС».

 

3. В штате Дилера должны быть специалисты по продажам, успешно прошедшие обучение у специалистов компании «ГРАТИС».

 

4. Торговый зал Дилера должен быть оформлен стендами с продукцией «ГРАТИС», дизайн и наполнение которых согласовано с компаний «ГРАТИС».

 

5. Дилер принимает участие в проводимых компанией «ГРАТИС» маркетинговых акциях, семинарах, выставках, а также присутствует на всех корпоративных мероприятиях компании, направленных на знакомство со всеми новинками производства и технологиями продвижения продукции.

 

6. Дилер проводит анализ рынка и ведет регулярную отчетность перед компанией «ГРАТИС».

 

7. Дилер уважает и защищает законные права Компании, в частности, на сохранение коммерческой тайны. К коммерческой тайне относится информация о:

-  планах продвиженческих мероприятий ГРАТИС

- объемах продаж

- финансовом положении ГРАТИС.

 

 Мы всегда готовы к взаимовыгодному сотрудничеству!
